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MARKTENTWICKLUNG 



DER ELEKTROHYPE KOMMT – DRUCK DER EU ZEIGT WIRKUNG 

Marktentwicklung 
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Nur durch Elektrofahrzeuge und Plug-In Hybride sind die erforderlichen CO² Grenzwerte zu schaffen 

• EU Verordnung zu Flotten-Emissionen von OEMs erfordert signifikante  Reduktion der Emissionen von 
Neuzulassungen 

• Diese können nur mit elektrifizierten Fahrzeugen erreicht werden 

• Seither erhöhter Druck auf OEMs zur Investition in E-Fahrzeuge 

2014/2015 

• 60.000 Neuzulassungen von elektrisch aufladbaren 
Fahrzeugen 2021 in AUT zur Erreichung der Ø 95g 

• Milliarden-Pönalen bei Überschreitung 

2009 

Entwicklungsstart  E-Mobilität bei 
OEMs (ca. 5 Jahre Entwicklungsdauer) 

2008 2020 

Vermehrte Anläufe von E-
Fahrzeugen 



   Der Bestand per Ende  2016 ist eine Kombination aus IST 2015 und den Neuzulassungen in 2016. Der finale Wert wird von   

   der Statistik  Austria im Februar 2017 bestätigt. 
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72% MARKTWACHSTUM IN 2016 

Marktentwicklung 
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ZAHLREICHE NEUE MODELLE JEDES JAHR 
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2017:                      
mehr als 10 neue 

Modelle 

Marktentwicklung 

2018: mind. 80 Fahrzeuge 
mit Stecker am Markt 

2019: zahlreiche neue 
rein-elektrische Modelle 

 

Aktuell:   
    ca. 50 Modelle am 

Markt 
Massentaugliche E-Autos! 
 Opel Ampera-e 500km 
 Renault Zoe 400km 

 

2018:  
 Tesla Model 3 
 Audi Q6  
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Think Peugeot Ion Nissan Leaf BMW i3 Renault Zoe Opel Ampera-e Tesla Model S Premium EV

Reichweite in km*

REICHWEITEN LEGEN IN DEN NÄCHSTEN JAHREN DEUTLICH ZU 

Marktentwicklung 

*Neuer Europäischer Fahrzyklus (NEFZ) 20.01.2017 20.01.2017 6 
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+ weitere 
Premium 
Modelle 
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VORTEILE FÜR UNTERNEHMEN 



KOSTENVORTEILE UND IMAGEEFFEKT SPRECHEN FÜR E-MOBILITÄT  

Vorteile für Unternehmen 

• Kostenvorteile reiner E-Fahrzeuge (BEV) 

 Vorsteuerabzugsfähigkeit 

 Keine motorbezogene Versicherungssteuer 

 Betriebskosten bis zu 1/3 gegenüber Verbrenner (rund 3€ / 100km) 

 Wartungskosten rund 35% geringer 

– Kein Sachbezugs für Dienstfahrzeuge 

– Ersparnis bei Lohnnebenkosten für Arbeitgeber 

 

 

• Nachhaltiges Image (CSR) 

 positives Feedback von Kunden und Mitarbeitern 

 Aufmerksamkeit als ´E-Mobilitäts-Pionier` 
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Elektro-Pkw für Betriebe/Privatpersonen: 

• 3.000,-/4.000 €  pro rein elektrischem PKW  

• 1.500,- /1.500 € pro Plug-In Hybrid/Range-Extender PKW (mind. 40km elektrische Reichweite) 
 
Voraussetzung: Ladestrom zu 100% aus erneuerbaren Energieträgern 

 

 

E-Ladeinfrastruktur privat als Bonus in Kombi mit E-Pkw-Förderung:  

• 200,- € pro Wallbox (bis 22 Kilowatt) oder intelligentem Ladekabel  
 
Voraussetzung: Ladestrom zu 100% aus erneuerbaren Energieträgern 

 
 

 

 

• Bis zu 10.000,- € pro Schnellladestation (AC > 43 kW / DC > 50 kW Abgabeleistung) 
 
Voraussetzungen:  

• Ladestrom zu 100% aus erneuerbaren Energieträgern und öffentlich für jedermann zugänglich 

 

 

FÖRDERPROGRAMM FÜR E-AUTOS BRINGT BIS ZU 3.000,- ZUSÄTZLICH 

Vorteile für Unternehmen 

Aktionspaket zur Förderung der Elektromobilität mit erneuerbarer Energie in Österreich von BMLFUW und BMVIT 
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Öffentliche Ladeinfrastruktur*  
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LEISTUNGSANGEBOT VON SMATRICS 
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ist der führende Anbieter von Ladelösungen  
für elektrifizierte Fahrzeuge. 

 
 
 

SMATRICS ALS FÜHRENDER ANBIETER VON LADELÖSUNGEN 

Leistungsangebot 

Öffentliches Laden 
 
 
 
 
 
 
 
 

Errichtung und Betrieb des ersten 
österreichweiten Ladenetzes 

Managed Infrastructure 
 
 
 
 
 
 
 
 

Aufbau, Betrieb und Verrechnung von 
Ladeinfrastruktur für Dritte 



 

 380 Ladepunkte an 140 Top-Standorten (IKEA, McDonalds, OMV, 

APCOA, Merkur, Billa) 

 Zumindest eine Station Umkreis von 60km 

 High-Speed Laden mit 50 kW (200 Ladepunkte) entlang von 

Autobahnen und in Ballungszentren (Ladezeit 20 min)  

 

ÖFFENTLICHES LADEN: VOM BODEN- BIS ZUM NEUSIEDLERSEE 

Leistungsangebot 
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 Flexible Tarifwahl für Kunden  

 Mobile App mit Ladestationsfinder, Routen-

planer und Verfügbarkeitsanzeige in Echtzeit 

 Laden per Handy 

 24/7 Kundenhotline 

 Barrierefreier Zugang zum Ladenetz 
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MOBILE APP MIT ROUTENPLANER UND ECHTZEITINFORMATION 

Leistungsangebot 
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Verfügbarkeit in Echtzeit Umkreissuche & 
Routenplaner 

Filterfunktion Start der Ladung über App 



 

• Betrieb des eigenen 
Ladenetzes durch 
SMATRICS  

• Eigene Tarife, App, 
Ladestationsbranding… 

• Verrechnung durch 
SMATRICS / Integration in 
Billing Systeme  

• Wartung, 24h Kunden-
service 

 

 

• SMATRICS Ladestation am 
eigenen Standort  

• Darstellung in SMATRICS 
App 

• Ansprache von neuer 
Kundenschicht 

• Längere Verweildauer von 
Kunden 

• Positive CSR  

 

• Überwachung und 
Verrechnung von Kunden, 
Firmen und 
Mitarbeiterfahrzeugen 
über Online Tool 

 

• Wallbox für die Garage 
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Ladeinfrastruktur 
für Zuhause 

Ladestation für den 
Betrieb 

Partnerstation im 
öffentliche Netz 

White Label 
Ladelösungen 

MANAGED INFRASTRUCTURE: VON DER WALLBOX BIS ZUM EIGENEN LADENETZ 

Leistungsangebot 
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Ladenetzes durch 
SMATRICS  

• Eigene Tarife, App, 
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• Verrechnung durch 
SMATRICS / Integration in 
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• Wartung, 24h Kunden-
service 

 

 

• SMATRICS Ladestation am 
eigenen Standort  

• Darstellung in SMATRICS 
App 

• Ansprache von neuer 
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• Wallbox für die Garage 
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Ladeinfrastruktur 
für Zuhause 

Ladestation für den 
Betrieb 

Partnerstation im 
öffentliche Netz 

White Label 
Ladelösungen 

MANAGED INFRASTRUCTURE: VON DER WALLBOX BIS ZUM EIGENEN LADENETZ 

Leistungsangebot 



Hardwarebestellung 

RUNDUM SORGLOS ZUR EIGENEN FIRMENLADESTATION 

Leistungsangebot 
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Installation durch 
eigenen Elektriker 

/ Haustechnik 

Unternehmensparkplatz 

Installation durch 
SMATRICS 

Inbetriebnahme 

IT-Einbindung 

 Betrieb und Wartung  
 Lademanagement 
 Kundenhotline durch SMATRICS 

 Betrieb als simple 
Ladestelle ohne 
Services 

 Verrechnung von  
  - eigenen Tarife für Gäste / Mitarbeiter mit Privatfzg 

         - Fuhrparkfzge über Kostenstelle 
         - Dienstwägen (Ladung zuhause über Gehalt/Spesen) 



RUNDUM SORGLOS ZUR EIGENEN LADESTATION 

Leistungsangebot 
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Unsere Partner im Automobilbereich: 



VIELEN DANK FÜR IHRE AUFMERKSAMKEIT 

SMATRICS 
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